
Dirigeants & Enseignants tennis

Formation pratique au

sponsoring sportif

Organisés à distance, que vous pouvez suivre à votre rythme

Adaptés à vos contraintes et disponibilités

12 modules de formation à la carte, orientés résultats

Engagement satisfait ou remboursé *



Planning 1er trimestre 2025

Lundi 06 janvier 10h - 12h

Mercredi 22 janvier 13h30 - 15h30

Vendredi 07 février 17h30 - 19h30

Mardi 25 février 10h - 12h

Jeudi 13 mars 13h30 - 15h30

Mardi 07 janvier 13h30 - 15h30

Jeudi 23 janvier 17h30 - 19h30

Lundi 10 février 10h - 12h

Mercredi 26 février 13h30 - 15h30

Vendredi 14 mars 17h30 - 19h30

Mercredi 08 janvier 17h30 - 19h30

Vendredi 24 janvier 10h - 12h

Mardi 11 février 13h30 - 15h30

Jeudi 27 février 17h30 - 19h30

Lundi 17 mars 10h - 12h

Jeudi 09 janvier 10h - 12h

Lundi 27 janvier 13h30 - 15h30

Mercredi 12 février 17h30 - 19h30

Vendredi 28 février 10h - 12h

Mardi 18 mars 13h30 - 15h30

Vendredi 10 janvier 13h30 - 15h30

Mardi 28 janvier 17h30 - 19h30

Jeudi 13 février 10h - 12h

Lundi 03 mars 13h30 - 15h30

Mercredi 19 mars 17h30 - 19h30

Lundi 13 janvier 17h30 - 19h30

Mercredi 29 janvier 10h - 12h

Vendredi 14 février 13h30 - 15h30

Mardi 04 mars 17h30 - 19h30

Jeudi 20 mars 10h - 12h

Mardi 14 janvier 10h - 12h

Jeudi 30 janvier 13h30 - 15h30

Lundi 17 février 17h30 - 19h30

Mercredi 05 mars 10h - 12h

Vendredi 21 mars 13h30 - 15h30

Mercredi 15 janvier 13h30 - 15h30

Vendredi 31 janvier 17h30 - 19h30

Mardi 18 février 10h - 12h

Jeudi 06 mars 13h30 - 15h30

Lundi 24 mars 17h30 - 19h30

Jeudi 16 janvier 17h30 - 19h30

Lundi 03 février 10h - 12h

Mercredi 19 février 13h30 - 15h30

Vendredi 07 mars 17h30 - 19h30

Mardi 25 mars 10h - 12h

Vendredi 17 janvier 10h - 12h

Mardi 04 février 13h30 - 15h30

Jeudi 20 février 17h30 - 19h30

Lundi 10 mars 10h - 12h

Mercredi 26 mars 13h30 - 15h30

Lundi 20 janvier 8h - 12h

Mercredi 05 février 13h30 - 17h30

Vendredi 21 février 8h - 12h

Mardi 11 mars 13h30 - 17h30

Jeudi 27 mars 8h - 12h

Mardi 21 janvier 8h - 12h

Jeudi 06 février 13h30 - 17h30

Lundi 24 février 8h - 12h

Mercredi 12 mars 13h30 - 17h30

Vendredi 28 mars 8h - 12h

M1. Introduction au sponsoring

M2. Diagnostic stratégique du club

M3. Identifier et comprendre les sponsors

M4. Formaliser une offre de sponsoring

M5. Prospecter efficacement

M6. Préparer et mener des rendez-vous

M7. Négocier et contractualiser un partenariat

M8. Fidéliser les partenaires

M9. Aspects juridiques et fiscaux 

M10. Élaborer un plan stratégique sur 12 mois

M11. Management / Manager de club

M12. Communication professionnelle


